
Uwe E. Rembor – www.InterimsManagement.biz – Uwe.Rembor@InterimsManagement.biz - +49 (0)1522 464 3550 

 

Optimierung und Internationalisierung von Vertriebsorganisationen 

der MedTech und BioTech Industrie 

Herausforderungen: 
▪ Sie brauchen mehr Wachstum, und zwar möglichst zügig 

▪ Ihr Vertrieb soll zu einem Hochleistungsteam entwickelt werden 

▪ Sie brauchen ein internationalerer Vertriebsnetz, aber zu überschaubaren Kosten 

▪ Neue Kundengruppen und Zielmärkte müssen erschlossen werden, aber möglichst effizient 

und effektiv 

Lösungen die ich anbieten kann: 
 Wachstum durch 

o Cross-Selling 

o Rückgewinnung verlorener Kunden 

o Stärkere Marktpenetration 

 Entwicklung von Hochleistungsteams durch 

o Einführung von Vertriebs-MBO 

o Optimierung des Vertriebscontrolling 

o Optimierung der Motivatoren 

o Intensive Betreuung des Vertriebs 

 Internationalisierung 

o Schnelle Akquise neuer Distributoren 

o Akquise neuer Direktkunden 

o Aufbau int. Vertriebsnetze mit no-cost und low-cost Taktiken 

 Erschließung neuer Kundengruppen und Absatzmärkte durch 

o Konzeption zielgruppengerechter Strategien 

o Intelligenter Nutzung von Synergien und Allianzen 

o Effizienter Nutzung moderner Vertriebstools 

 Digitalisierung im Vertrieb 

Mein Angebot: 
Stufe 1 Stufe 2 Modul 

Vertriebsworkshop 
Modul 
Einführung 
Vertriebs-
MBO 

Modul Optimierung 
Vertriebscontrolling 

Modul Aufbau 
int. 
Vertriebsnetze 

Kostenloses 
Erstgespräch 

Kostenlose 
Konzeption 

1 Tag - € 2.000.- 2 Tage - € 
3.700.- 

5 Tage - € 7.500.- 30 Tage - € 
20.000.- 

  Alternativ Interims Projekteinsatz Implementierung Komplettlösung 

 

Mehr Informationen? 
Buchen Sie jetzt eine kostenlose & unverbindliche Sprechstunde unter 

http://interimsmanagement.biz/KOSTENLOSE-SPRECHSTUNDE/  

http://www.interimsmanagement.biz/
http://interimsmanagement.biz/KOSTENLOSE-SPRECHSTUNDE/

